
 

 
 

ДОПОЛНИТЕЛЬНАЯ  
ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ ПРОГРАММА 

ПОВЫШЕНИЯ КВАЛИФИКАЦИИ 
«ПРОДВИНУТЫЙ ИНСТРУМЕНТАРИЙ  

МЕНЕДЖЕРА ПО ПРОДАЖАМ» 
 
 

Аннотация: 
 

Цель: 
 

совершенствование профессиональных компетенций специалистов в 
сфере организации маркетинговых коммуникаций для нефтегазовых компаний 
и обучение базовым техникам эффективных продаж. 

Планируемые 
результаты по 
изменению 
профессиональ
ных 
компетенций: 

 

усовершенствованные профессиональные компетенции, выраженные в 
способностях: 
- применять основные методы продаж в практической деятельности 
менеджера; 
 - использовать психологические и технологические инструменты 
организации маркетинговых коммуникаций. 

Трудоемкость: 16 часов 
Форма 
обучения: 

очная 

Виды занятий: лекционные, практические 
Формы 
аттестации: 

текущий контроль, итоговое тестирование 

Режим 
занятий: 

8 академических часов в день 

Срок обучения: 2 дня  
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