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Календарный учебный график: 
 
 

№ Наименование модулей  
Всего 
часов 

Учебные дни 

1 2 
1 Краткий экскурс в теорию продаж 3 

8 
 

2 Классика продаж 4  
3 Психология продаж – апскейлинг 4  

 
8 4 Технология продаж – работа с ценой и переговорные навыки  4  

5 Итоговая аттестация 1  
 ИТОГО 16 8 8 
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