
 

 
ДОПОЛНИТЕЛЬНАЯ  

ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ ПРОГРАММА 
ПОВЫШЕНИЯ КВАЛИФИКАЦИИ 

«ПРОДВИНУТЫЙ ИНСТРУМЕНТАРИЙ  
МЕНЕДЖЕРА ПО ПРОДАЖАМ» 

 
 

Учебный план: 
  
       

№ Наименование модулей Количество часов Форма 
аттестации Всего  в том числе: 

лекционные 
занятия 

практические 
занятия 

1 Краткий экскурс в теорию продаж 3 1 2 Текущий 
контроль 

2 Классика продаж 4 2 2 Текущий 
контроль 

3 Психология продаж – апскейлинг 4 2 2 Текущий 
контроль 

4 Технология продаж – работа с 
ценой и переговорные навыки  4 2 2 Текущий 

контроль 
5 Итоговая аттестация 1 - 1 Тестирование  
 ИТОГО 16 7 9  

 
 
 
 
 
 

 
Разработал:  
преподаватель А.А. Анисимов 


